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Profile วทิยากร 
อาจารย์ ประเสริฐ สุขไพบูลย์กุล 

 

ปัจจุบัน 
บริษทั โตโยตา้ มอเตอร์ ประเทศไทย จ ากดั   

• ท่ีปรึกษาหลกัสูตรดา้นการขายและการบริการ  
o อาจารยผ์ูส้อนในหลกัสูตรการขายมาตรฐานงานขายมากกวา่ 10 ปี  
o หน่ึงในคณะผูท้  างานการตรวจโครงการ Surprise Check มากกวา่ 8 ปี 

บริษทั เอม็ บี เค จ ากดั (มหาชน) 
• ท่ีปรึกษาดา้นการบริการ โครงการ Mystery Shopping มากกวา่ 8 ปี 

สยามคูโบตา้ คอร์เปอเรชัน่ จ ากดั 
• ท่ีปรึกษาผูพ้ฒันาหลกัสูตรการขายของพนกังานขายทัว่ประเทศ มากกวา่ 3 ปี 

บริษทั ปูนซีเมนตไ์ทย จ ากดั  
• ท่ีปรึกษาหลกัสูตรการขายและกลยทุธก์ารขาย  

กรรมการผูต้รวจแผนการขายและการตลาดคา้ส่งและโครงการ มากกวา่ 5 ปี 
ประธานกรรมการบริษทั เทสส์ เทรนน่ิง จ ากดั 
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อดตีการท างาน 
โรงพยาบาลสัตวท์องหล่อ 

• ต าแหน่งท่ีปรึกษาดา้นการท างานบริการและโครงการตรวจวดัมาตรฐานงานบริการ 
บริษทั ทอ็ปเทน็ แมนูแฟคเจอร่ิง จ ากดั   

• ท่ีปรึกษาดา้นการขายและใหค้ าปรึกษาทีมขาย บริษทั 2 ปี 
บริษทั เจ เอส เอส อาร์ อ๊อกชัน่จ ากดั 

• ต าแหน่งท่ีปรึกษาดา้นการท างานบริการและโครงการตรวจวดัมาตรฐานงานบริการ 
บริษทั เอ.พ ีฮอนดา้ จ ากดั 

• ท่ีปรึกษาหลกัสูตรดา้นการขายและการบริการ มากกวา่ 3 ปี 

ประวตักิารเข้ารับการฝึกอบรม  
• Service Design Innovation จากสถาบนั CHULAMOOC 
• HRM From Theories to Practices จากสถาบนั CHULAMOOC 
• การอบรม “A human resources development program for ASEAN” 
• การอบรม “โครงการส่งเสริมการส่งออกสู่ ASEAN” 
• การอบรม “Service beyond expectation” MANDARIN ORIENTAL  

หลกัสูตรที่มีความเช่ียวชาญ 
การขาย 

▪ กระบวนการขายและเทคนิคการขาย 
▪ การน าเสนอเพื่อขาย 
▪ การเจรจาต่อรองและการโนม้นา้วใจ 
▪ ทกัษะการปิดการขาย 
▪ การปลุกพลงัการขาย 
▪ การขายผา่นทางโทรศพัท์ 

การบริการ 
▪ Service mind  
▪ การย  าระดบับริการใหเ้หนือความคาดหมาย 
▪ ทกัษะการจดัการขอ้ร้องเรียน 

 

https://www.google.com/search?rlz=1C1PRFE_enTH664TH664&sxsrf=ACYBGNRQ5lJXkDQY-Dz0I7qamOV5cRWwXw:1578402372045&q=%E0%B8%97%E0%B9%87%E0%B8%AD%E0%B8%9B+%E0%B9%80%E0%B8%97%E0%B9%87%E0%B8%99+%E0%B9%81%E0%B8%A1%E0%B8%99%E0%B8%B9%E0%B9%81%E0%B8%9F%E0%B8%84%E0%B9%80%E0%B8%88%E0%B8%AD%E0%B8%A3%E0%B8%B4%E0%B9%88%E0%B8%87&spell=1&sa=X&ved=2ahUKEwiTyMqFx_HmAhXGIbcAHatOA9cQkeECKAB6BAgOECo
https://www.google.com/search?rlz=1C1PRFE_enTH664TH664&sxsrf=ACYBGNRQ5lJXkDQY-Dz0I7qamOV5cRWwXw:1578402372045&q=%E0%B8%97%E0%B9%87%E0%B8%AD%E0%B8%9B+%E0%B9%80%E0%B8%97%E0%B9%87%E0%B8%99+%E0%B9%81%E0%B8%A1%E0%B8%99%E0%B8%B9%E0%B9%81%E0%B8%9F%E0%B8%84%E0%B9%80%E0%B8%88%E0%B8%AD%E0%B8%A3%E0%B8%B4%E0%B9%88%E0%B8%87&spell=1&sa=X&ved=2ahUKEwiTyMqFx_HmAhXGIbcAHatOA9cQkeECKAB6BAgOECo
https://www.google.com/search?rlz=1C1PRFE_enTH664TH664&sxsrf=ACYBGNRQ5lJXkDQY-Dz0I7qamOV5cRWwXw:1578402372045&q=%E0%B8%97%E0%B9%87%E0%B8%AD%E0%B8%9B+%E0%B9%80%E0%B8%97%E0%B9%87%E0%B8%99+%E0%B9%81%E0%B8%A1%E0%B8%99%E0%B8%B9%E0%B9%81%E0%B8%9F%E0%B8%84%E0%B9%80%E0%B8%88%E0%B8%AD%E0%B8%A3%E0%B8%B4%E0%B9%88%E0%B8%87&spell=1&sa=X&ved=2ahUKEwiTyMqFx_HmAhXGIbcAHatOA9cQkeECKAB6BAgOECo
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องค์กรทีใ่ช้บริการฝึกอบรม  
บริษทั โตโยต้า มอเตอร์ ประเทศไทย จ ากดั 

โครงการจดัการฝึกอบรมและออกแบบมาตรฐานกระบวนการขายในหลกัสูตรการขายและการตลาด รวมทั้ง

ทกัษะการสอนงานใหกับั พนกังานขาย หวัหนา้พนกังานขาย และผูบ้ริหาร  

ในปี 2552-ปัจจุบนั 

หลกัสูตร “Training Sales Executive 110” (TSE 110) 

หลกัสูตร “Training Sales Executive 101” (TSE 101) 
หลกัสูตร “Training Sales Executive 103” (TSE 103) 
หลกัสูตร “Training Sales Executive 202” (TSE 202) 

หลกัสูตร “Training Sales Executive 203” (TSE 203) 
หลกัสูตร “Train the Trainer” อบรมใหก้บัหวัหนา้ทีมขาย 
หลกัสูตร “Coaching and Leadership” 

หลกัสูตร “Toyota Customer Management” 
โครงการ “Toyota Excellent Sales Service Award 2012 ถึง 2015” 

 

บริษทั โตโยต้า มอเตอร์ ประเทศไทย จ ากดั (รถมือสอง Toyota Sure) 

โครงการจดัฝึกอบรมและออกแบบมาตรฐานกระบวนการขาย อบรมพนกังานขาย หวัหนา้พนกังานขาย Toyota 

Sure (Used Car) 2554-ปัจจุบนั 

หลกัสูตร “Toyota Sure Certified Salesman 1” (TSCS1) 
หลกัสูตร “Toyota Sure Certified Salesman 2” (TSCS2) 
หลกัสูตร “Toyota Sure Certified Salesman 3” (TSCS3) 

หลกัสูตร “Toyota Sure Manager” 
หลกัสูตรเจา้หนา้ท่ีประเมินราคา 

 

บริษทั นิสสัน มอเตอร์ (ประเทศไทย) จ ากดั 

โครงการจดัการฝึกอบรมเก่ียวกบัการบริการ รวมทั้งทกัษะการบริหารงานใหก้บัพนกังาน 

บริการ หวัหนา้พนกังานบริการ 

หลกัสูตร “Nissan Service Innovation (Manager)” การบริการอยา่งเป็นมาตรฐาน 
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หลกัสูตร “Nissan Service Innovation” การบริการอยา่งเป็นมาตรฐาน 

โครงการจดัการฝึกอบรมเก่ียวกบัการขาย รวมทั้งทกัษะการบริหารงานใหก้บั พนกังานขาย หวัหนา้    พนกังาน

ขาย 

หลกัสูตร “Nissan Sales Innovation (Manager)” การอบรมการเป็นผูน้ าดา้นการขาย 

หลกัสูตร “Nissan Sales Innovation” การอบรมมาตรฐานการขาย 

 
บริษทั เอ.พ.ีฮอนด้า จ ากดั 

โครงการฝึกอบรมและออกแบบมาตรฐานการขายและการบริการ  

หลกัสูตร เทคนิคการเพิ่มยอดขายอะไหล่อยา่งมีประสิทธิภาพ Step 1 รุ่นท่ี 1-10 

หลกัสูตร เทคนิคการเพิ่มยอดขายอะไหล่อยา่งมีประสิทธิภาพ Step 2 รุ่นท่ี 1-10 

หลกัสูตร เทคนิคการเพิ่มยอดขายอะไหล่อยา่งมีประสิทธิภาพ Step 3 รุ่นท่ี 1-10 

หลกัสูตร การบริหารงานดา้นอะไหล่อยา่งมีประสิทธิภาพ รุ่นท่ี 1-4  

หลกัสูตร เทคนิคการพฒันางานบริการดว้ยเคร่ืองมือสร้างความส าเร็จพิชิตใจลูกคา้ รุ่นท่ี 1-5 

หลกัสูตร เทคนิคการเพิ่มยอดขายอะไหล่อยา่งมืออาชีพ 
 

บริษทั ทีโอที จ ากดั มหาชน (TOT) 

โครงการจดัการฝึกอบรมส าหรับพนกังานขายและสนบัสนุนการขาย 
หลกัสูตร “พนกังานขาย/สนบัสนุน FTTx, Wi-Net, IPTV” 

หลกัสูตร “7 Effective Selling Skills” 
หลกัสูตร “การส่ือสารและการจดัการกบัขอ้ร้องเรียนอยา่งมืออาชีพ” 

หลกัสูตร “พฒันาการบริการใหเ้หนือระดบั” 
 

บริษทั ปูนซีเมนต์ไทย จ ากดั มหาชน (SCG)  

หลกัสูตร “กลยทุธ์คูค่ิดท่ีปรึกษาการขาย” รุ่นท่ี 1-5 

หลกัสูตร “เพิ่มประสิทธิภาพหวัหนา้งานกบัการบริหารจดัการอยา่งเป็นระบบ” 

หลกัสูตร “เสริมสร้างกลยทุธ์การน าเสนอปิดการขายเพื่อสร้างโอกาสการขายงานโครงการ”  

หลกัสูตร “เสริมสร้างกลยทุธ์สู่ความส าเร็จ ในงานขายคา้ส่งมืออาชีพ” รุ่นท่ี 1-4 

หลกัสูตร “กลยทุธ์การสร้างแผนการขายเพื่อความส าเร็จสู่นกัขายท่ีปรึกษา” รุ่นท่ี 1-4 
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ตลาดหลกัทรัพยแห่งประเทศไทย (SET) 

หลกัสูตร “เทคนิคการขายทางโทรศพัทก์บัการเจรจาต่อรอง” รุ่นท่ี 1-5 

 

บริษทั เอส.เอส.แมนูแฟคเจอร่ิง จ ากดั ผลติภัณฑ์ ดร.สมชาย 

หลกัสูตร “การขายเพื่อการขจดัขอ้ขอ้งใจและการสร้างแรงบนัดาลใจ” รุ่นท่ี 1-4 

หลกัสูตร “พลิกเทคนิคการขายยคุใหม่ เพื่อพฒันาการขายและการบริการ”   

 
บริษทั เจริญโภคภัณฑ์อาหาร จ ากดั มหาชน (CPF) 

หลกัสูตร “การบริหารลูกคา้รายส าคญัใหป้ระสบความส าเร็จ (Key Account Management) 
หลกัสูตร “กลยทุธ์การเจรจาต่อรองธุรกิจท่ีทรงประสิทธิภาพ” 

 

บริษทั ดีเคเอสเฮท (ประเทศไทย) จ ากดั (DKSH) 

หลกัสูตร “สูตรลบัการขายหนา้ร้านทรงประสิทธิภาพ” 

หลกัสูตร นกัขายหนา้ร้านเชิงกลยทุธ์ / ขายตวัคุณ สร้างคุณใหเ้ป็นแบรนด์ 

หลกัสูตร “ปลุกพลงันกัขาย สร้างความส าเร็จและมัน่คง” 

 

บริษทั ไพรมัส จ ากดั 

หลกัสูตร “เทคนิคการขายทางโทรศพัทอ์ยา่งมีประสิทธิภาพ” 

หลกัสูตร “สุดยอดนกัขายยคุใหม่ เหนือยคุดิจิทลั” 
 

บริษทั อุตสาหกรรมโคราช จ ากดั โรงงานน ้าตาลพมิาย 

หลกัสูตร กลยทุธ์คู่คิดทางการขายตอบโจทยค์วามยัง่ยนื 
 

บริษทั กล่ีา สปอร์ท จ ากดั 

หลกัสูตร 7 ขั้นตอนสร้างความส าเร็จในการขาย (7 Steps to Sales Success) 
หลกัสูตร สร้างความเขา้ใจในกระบวนการขายมาตรฐาน 7 ขั้นตอน 
หลกัสูตร เทคนิคส าคญัในแต่ละขั้นตอนไดอ้ยา่งถ่องแทแ้ละต่อยอดได ้
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Levono 

หลกัสูตร “Sales Skills for PC สูตรลบันกัขายหนา้ร้านทรงประสิทธิภาพ”   

หลกัสูตร “เทคนิคการขายหนา้ร้านยคุใหม่พิชิตปัญหา” 

 

บริษัท เพรซิเดนท์ เบเกอร่ี จ ากดั (มหาชน) ขนมปังฟาร์มเฮ้าส์ 

หลกัสูตร การสร้างทศันคติเชิงบวก ฝ่าวิกฤตเพื่อความส าเร็จท่ีย ัง่ยืน (หัวหนา้งาน) 

หลกัสูตร ปรับทศันคติเชิงบวก เพื่อความสร้างสรรคใ์นงานขาย รุ่นท่ี 1-8 

 
บริษทั สตาร์ เวลล์ บิซิเนส (1998) จ ากดั 

หลกัสูตร เสริมสร้างทกัษะผูป้ระกอบการ (Smile) 

หลกัสูตร ผูจ้ดัการท่ีเก่งและฉลาด 

หลกัสูตร ศิลปะการขายเชิงรุกบุกทุกตูบา้น 

หลกัสูตร ศิลปะการขายใหไ้ดย้อด 

 
บริษทั สหยูเนียน จ ากดั (มหาชน) 

หลกัสูตร “พฒันาทกัษะการขายและการเจรจาท่ีตรงใจ” 

 
Med Care D-Chain Co., Ltd. 

หลกัสูตร “การขายหนา้ร้านอยา่งมีประสิทธิภาพ” รุ่นท่ี 1 

หลกัสูตร “การขายหนา้ร้านอยา่งมีประสิทธิภาพ” รุ่นท่ี 2 

 
บริษัท เฟรเกรนท์ พร็อพเพอร์ตี ้แมเนจเม้นท์ จ ากดั 

หลกัสูตร บริหารโครงสร้างการขายอยา่งมืออาชีพ  (ผูจ้ดัการ) 

หลกัสูตร กลยทุธ์ขายคอนโดให้ตรงใจ รุ่นท่ี 1 

หลกัสูตร กลยทุธ์ขายคอนโดให้ตรงใจ รุ่นท่ี 2 

 
บริษัท ปริญสิริ จ ากดั (มหาชน) 

หลกัสูตร นกัขายท่ีปรึกษาอยา่งมืออาชีพ 
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บริษัท แบงคอกนิวเทรนด์ ดีเวลอปเมนท์ จ ากดั COZY by BNTD 

หลกัสูตร การขายและขจดัขอ้ร้องเรียนอยา่งมืออาชีพ 

 
Better World Green Co.ltd 

หลกัสูตร ”Personality for Presentation Skills”   
 

บริษทั ซากุระโปรดัคส์ (ไทยแลนด์) จ ากดั 

หลกัสูตร “หัวใจการตลาดเบ้ืองตน้” 

หลกัสูตร “กลยทุธ์การสร้างแบรนดใ์ห้ตรงใจลูกคา้” 
 

สมาคมเคร่ืองเขียนและเคร่ืองใช้ส านักงานไทย 

หลกัสูตร “กลยทุธ์การคา้ส่ง คา้ปลีกอยา่งย ัง่ยืน” 

หลกัสูตร “ปฏิวติัธุรกิจสู่การแข่งขนัในโลกดิจิทลั” 

 
นิติพลคลนิิค 

หลกัสูตร “บริหารทีมขายอยา่งมีประสิทธิภาพ” 

 
บริษทั ไซแอนติฟิค โปรโมช่ัน จ ากดั (SPC Group) 

หลกัสูตร “กา้วสู่การเป็นพนกังานขายชั้นเลิศ  (Sales Person Start Up)” 
 

บริษทั โซตัส อนิเตอร์เนช่ันแนล จ ากดั 

หลกัสูตร “การวิเคราะห์และการบริหารยอดขายเพื่อให้ไดต้ามเป้าหมาย” 

 
มหาวิทยาลัยราชภัฏบ้านสมเด็จเจ้าพระยา 

หลกัสูตร “การพฒันาศกัยภาพดา้นการประกอบอาชีพ” เพื่อพฒันาให้ออกสู่ตลาดAEC 

 
มหาวิทยาลัยราชภัฏพระนคร 

หลกัสูตร “การน าสินคา้ใหม่เขา้สู่ตลาดอยา่งภาคภูมิ” 
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มหาวิทยาลัยขอนแก่น 

โครงการสร้างเครือข่ายระหวา่งประเทศในอุตสาหกรรมท่ีมีศกัยภาพ 

หลกัสูตร “การเตรียมความพร้อมในการเดินทางไปจดักิจกรรมงานแสดงสินคา้” 

 
ส านักงานบริการลูกค้า กสท (CAT TELECOM) 

หลกัสูตร "การสัมมนาเชิงปฏิบติัการดา้นการขายและการตลาด" 

หลกัสูตร “Service for advantage พฒันาการบริการใหเ้หนือระดบั” รุ่นท่ี 1 – 4 

หลกัสูตร “สุดยอดนกัขายหวัใจบริการ” รุ่นท่ี 1 – 4 

 
TLS Group Southeast Asia Co., Ltd  

หลกัสูตร "การพฒันาสมรรถนะพนกังาน ดา้นการขายเชิงท่ีปรึกษา" 
 

บริษัท ทีพไีอ โพลนี จ ากดั (มหาชน)  

หลกัสูตร "กลยทุธ์การรักษาลูกคา้เก่า และเพิ่มยอดขายลูกคา้ใหม่" รุ่น 1 

หลกัสูตร "กลยทุธ์การรักษาลูกคา้เก่า และเพิ่มยอดขายลูกคา้ใหม่" รุ่น 2 
 

บริษัท อซ่ีี บาย จ ากดั (มหาชน)  

หลกัสูตร "การบริการและการขายในบทบาทผูใ้หค้  าปรึกษากบักลุ่มลูกคา้เกรด A" 

หลกัสูตร "6Q กบัการบริการท่ีประสบความส าเร็จ" รุ่น 1 

หลกัสูตร "6Q กบัการบริการท่ีประสบความส าเร็จ" รุ่น 2 

หลกัสูตร "6Q กบัการบริการท่ีประสบความส าเร็จ" รุ่น 3 
 

องค์การเภสัชกรรม 

หลกัสูตร "เทคนิคคิดบวกเพื่อการท างานอยา่งเป็นสุข" รุ่น 1 

หลกัสูตร "เทคนิคคิดบวกเพื่อการท างานอยา่งเป็นสุข" รุ่น 2 
 

International School Bangkok (ISB) 

หลกัสูตร “Group Dynamic TEAMWORK”  
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หลกัสูตร ขจดัความขดัแยง้ภายในองคก์ร และท างานเป็นทีม 
 

Biogenetech Co., LTD 

หลกัสูตร เทคนิคคิดบวก เพื่อการท างานอยา่งเป็นสุข 
 

KATOEN NATIE GROUP COMPANY 

โครงการอบรมเพื่อสร้างความสัมพนัธ์ภายในองคก์รส าหรับผูบ้ริหารใหเ้กิดการ ประสานงานท่ีดีและรักองคก์ร   

หลกัสูตร Group Dynamic (Team Building) 

หลกัสูตร Group Dynamic (Communication) 
 

บริษัท พเีจียน จ ากดั 

หลกัสูตร KAIZEN ดว้ยความคิดสร้างสรรค์ 
 

บริษทั เอม็ บ ีเค จ ากดั (มหาชน) 

โครงการท่ีปรึกษาดา้นการสร้างการบริการท่ีเป็นเลิศ 

ศึกษาความตอ้งการของผูรั้บบริการ / จดัท าคูมื่อมาตรฐานการบริการ 

จดัการฝึกอบรมและส่ือสารภายในองคก์รเพื่อรณรงคใ์ห้เกิดการบริการท่ีดี 

ด าเนินการส ารวจการบริการดว้ยวิธีการ Mystery Shopper 
โครงการพฒันาทกัษะส าหรับเจา้หนา้ท่ีฝ่ายประชาสัมพนัธ์ 

หลกัสูตร “การพฒันาทกัษะส าหรับเจา้หนา้ท่ีฝ่ายประชาสัมพนัธ์ 1” 
หลกัสูตร “การพฒันาทกัษะส าหรับเจา้หนา้ท่ีฝ่ายประชาสัมพนัธ์ 2” 

หลกัสูตร “การพฒันาทกัษะส าหรับเจา้หนา้ท่ีฝ่ายประชาสัมพนัธ์ 3” 

โครงการอบรมการขายและบริการของร้านคา้ (ฝ่ายการตลาด) 

หลกัสูตร “การพฒันาทกัษะความพร้อมดา้นการขายและการบริการอยา่งมืออาชีพ” 
หลกัสูตร “จิตบริการเต็มร้อย”  

 
บริษัท เอ็น เค วาย ไลน์ จ ากัด 

หลกัสูตร การให้บริการลูกคา้ท่ีมากกวา่ความประทบัใจ  Service for advantage 
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หลกัสูตร การเตรียมความพร้อมการขายและการขายเชิงรุก 
 
 
บริษทั พาราไดซ์ ปาร์ค ช้อปป้ิง เซนเตอร์ จ ากดั (มหาชน) 

โครงการท่ีปรึกษาดา้นการสร้างการบริการท่ีเป็นเลิศ 

หลกัสูตร ศึกษาความตอ้งการของผูรั้บบริการ 

หลกัสูตร ด าเนินการส ารวจการบริการดว้ยวิธีการ Mystery Shopper 
 

ธนาคารกสิกรไทย 

โครงการจดัการฝึกอบรมฝ่ายบริหารผลิตภณัฑธุรกิจต่างประเทศ 

หลกัสูตร “มาตรฐานการปฏิบตัการสู่ Intelligent Processing” 

หลกัสูตร “Kbank IN Service Way” 

หลกัสูตร “Service Management Workshop” 
โครงการจดัการฝึกอบรมส าหรับเจา้หนา้ท่ีบริการและการขาย 

หลกัสูตร “สร้างความประทบัใจ ดว้ยการบริการขั้นเทพ” 

หลกัสูตร “การจดัการอารมณ์และความเขา้ใจการบริการ” 
 

บริษัท ไทยวาโก้ จ ากดั (มหาชน)   

หลกัสูตร “Business Mindset สร้างจิตส านึกรักองคก์ร” 

หลกัสูตร “Smart@work” รุ่นท่ี 1 

หลกัสูตร “Smart@work” รุ่นท่ี 2 
 

THAI BEDDING Co.,Ltd. 

หลกัสูตร “สูตรลบัปลุกพลงันกัขาย PC” รุ่นท่ี 1 

หลกัสูตร “สูตรลบัปลุกพลงันกัขาย PC” รุ่นท่ี 2 
 
บริษัท สยามธุรกจิการเกษตร จ ากดั 

หลกัสูตร “เทคนิคการขาย อย่างมีประสิทธิภาพ” 
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Superfine Bangkok Co., Ltd. 

หลกัสูตร “เทคนิคการขายปิดการขายอย่างเทพ” 
  
บริษัท บริษัท ออิอน ธนสินทรัพย์ (ไทยแลนด์) จ ากดั  

หลกัสูตร Selling Technic For Card Recruitment รุ่นท่ี 1-10 
  
บริษัท ที ลสิซ่ิง จ ากดั 

หลกัสูตร “เทคนิคการขายทางโทรศพัทอ์ยา่งมีประสิทธิภาพ” 
 
 
บริษัท เพยีงใจอุตสาหกรรม (1989) จ ากดั 

หลกัสูตร “เทคนิคการขายอยา่งมืออาชีพ” 

หลกัสูตร “นกัขายท่ีปรึกษาพิชิตใจ” 
 

 
บริษัท ซีคอน ดีเวลลอปเมนท์ จ ากดั (มหาชน)  

หลกัสูตร เทคนิคการเพิ่มยอดขายและการบริการอยา่งมืออาชีพ  

หลกัสูตร เทคนิคการเพิ่มยอดขายและการบริการอยา่งมืออาชีพ  

 
บริษัท บุญรอด เทรดดิง้ จ ากัด   

หลกัสูตร การบริหารจดัการหนา้ร้านอยา่งมืออาชีพ 
 

 
มหาวิทยาลัยแม่โจ้ (กรมส่งเสริมอุตสาหกรรม)  

หลกัสูตร การเจรจาต่อรองเก่ียวกบัธุรกิจคู่คา้ 

หลกัสูตร การน าเสนอสินคา้ให้ตรงใจลูกคา้ 

 
บริษัท ไทยซูซูกมิอเตอร์ จ ากดั 

หลกัสูตร เทคนิคการสร้างความส าเร็จในงานขาย 
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ธนาคารออมสิน 

หลกัสูตร วิทยากรมืออาชีพ Train the Trainer 

 
บริษัท บ-ีควิก จ ากดั 

หลกัสูตร การบริหารขอ้ร้องเรียน 10 รุ่น 

 
ธนาคารไทยพาณิชย์ 

หลกัสูตร เทคนิคการขายอยา่งมืออาชีพ 
 

ธนาคารพงสะหวัน สปป.ลาว 

หลกัสูตร กลยทุธ์การตลาดและเจรจาต่อรองอยา่งมือชีพ 

 
บริษัท อารียา พรอพเพอร์ตี ้จ ากดั (มหาชน) 

หลกัสูตร เคลด็ไม่ลบั ส าหรับนกัขายมืออาชีพ รุ่นท่ี 1 

หลกัสูตร เคลด็ไม่ลบั ส าหรับนกัขายมืออาชีพ รุ่นท่ี 2 

 
บริษัท บริหารและพฒันาเพ่ือการอนุรักษ์ส่ิงแวดล้อม จ ากัด (มหาชน) 

หลกัสูตร การเจรจาต่อรองและการโนม้นา้วใจอยา่งมีประสิทธิผล 

 
บริษัท เวนซ์ อนิดัสเตรียล จ ากดั 

หลกัสูตร เทคนิคการเจรจาต่อรองและปิดการขายอย่างเหนือชั้น 

 
บริษัท เดอะ วัน เอสเตท ดีเวลลอปเม้นท์ จ ากดั 

หลกัสูตร เทคนิคการเจรจาและปิดการขายอยา่งมืออาชีพ 

 
บริษัท ราชบุรีเวอลด์ โคเจนเนอเรช่ัน จ ากดั 

หลกัสูตร การน าเสนออยา่งมืออาชีพ 
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สมาคมอสังหาริมทรัพย์อุดรธานี 

หลกัสูตร สุดยอดเทคนิคการขายทรงประสิทธิภาพ 

 
บริษัท ท้อปเทร็นด์ แมนูแฟคเจอร่ิง จ ากดั 

หลกัสูตร เทคนิคการสร้างความส าเร็จในงานขาย รุ่นท่ี 1-2 

 
บริษัท เบตเตอร์ เวิลด์ ทรานสปอร์ต จ ากดั 

หลกัสูตร Service Mind ยกระดบัการบริการ รุ่นท่ี 1-2 

 
บริษัท วนาทิพย์ พร็อพเพอร์ตี ้จ ากดั 

หลกัสูตร เทคนิคการเพิ่มยอดขายส าหรับโครงการบา้นจดัสรร รุ่นท่ี 1-2 

 
บริษัท โฮวา (ไทยแลนด์) จ ากัด 

หลกัสูตร เทคนิคการขายเพื่อการเป็นมือชีพขั้นเทพ 

 
บริษัท ไทยประกนัชีวิต จ ากดั (มหาชน)   

หลกัสูตร การขายเชิงรุก เปิดบูธอยา่งสร้างสรรค์  

 
บริษัท พพี ีไพร์ม จ ากดั (มหาชน) 

หลกัสูตร เทคนิคการขายเพื่อความส าเร็จ  
 

บริษัท ยูเท็กซ์ ลฟิวิ่ง สแควร์ จ ากดั 

หลกัสูตร 7 Step Sales Process 

 
บริษัท ซี.ไอ.ที. จ ากดั 

หลกัสูตร การน าเสนอ ขั้นตอนการขาย การสร้างก าลงัใจในการสร้างยอดขาย 
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บริษัท สินมั่นคงประกนัภัย จ ากดั (มหาชน) 

หลกัสูตร การจดัการขอ้ร้องเรียนลูกคา้อยา่งท่ีประสิทธิภาพ รุ่นท่ี 1-2 

 
บริษัท บิวตี ้คอมมูนิตี ้จ ากดั (มหาชน) 

หลกัสูตร เทคนิคการขายเพื่อการเป็นมืออาชีพขั้นเทพ 

 
บริษัท อารียา พรอพเพอร์ตี ้จ ากดั (มหาชน) 

หลกัสูตร สุดยอดเทคนิคการขายทลายเป้า รุ่นท่ี 1-2 

หลกัสูตร เคลด็ไม่ลบั ส าหรับนกัขายมืออาชีพ รุ่นท่ี 1-2 

 
บริษัท โรงพยาบาลนครธน จ ากดั 

หลกัสูตร ทกัษะการเจรจาต่อรอง 

 
บริษัท ฮัทชิสัน แหลมฉบัง เทอร์มินัล จ ากดั 

หลกัสตูร Service Mind เทคนิคการบริการดว้ยใจ 

 

ด้านการขาย ระดับเบื้องต้น   
▪ การเตรียมความพร้อมสู่เส้นทางนกัขาย 
▪ เสริมสร้างพลงัทกัษะ 'การขาย" สู่การเป็น "พนกังานขายหนา้ร้านมืออาชีพ" 
▪ กุญแจสู่ความส าเร็จในอาชีพนกัขาย 
▪ ขายอยา่งเซียนดว้ยกลยทุธ์การขายแนวใหม่ 
▪ ปลุกเร้าพลงัการขายใหเ้ป็นนกัขายขั้นเทพ 
▪ บุคลิกภาพในการน าเสนอเพื่อการขายท่ีน่าประทบัใจ 
▪ บุคลิกภาพนกัขายมืออาชีพ 
▪ บุคลิกภาพการส่ือสารและการยอมรับกุญแจสู่ความส าเร็จในงานขาย 
▪ ความลบัสู่การเป็นสุดยอดนกัขาย 
▪ สูตรลบัการขายหนา้ร้านทรงประสิทธิภาพ 
▪ พฒันาทกัษะการขายสู่นกัขายมืออาชีพ 
▪ การขายเชิงท่ีปรึกษาพิชิตใจ (Consultative Selling) 
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▪ การบริหารการขายในชีวิตประจ าวนั 
▪ การวางกลยทุธ์เพื่อเพิ่มยอดขายทะลุเป้า 
▪ ขายและบริการลูกคา้อยา่งไรใหโ้ดนใจ 
▪ เขา้ใจลูกคา้ เขา้ใจตลาด เพื่อสร้างโอกาสในการขาย 
▪ การบริหารลูกคา้รายส าคญัใหป้ระสบความส าเร็จ 
▪ การจดัการปัญหาดา้นการขาย 
▪ 7 Effective Selling Skills 
▪ ทกัษะการออกบูทขายอยา่งสร้างสรรค์ 
▪ พฒันามุมมองการขายและบริการ' สู่การเป็นสุดยอด "นกัขาย" 
▪ กลยทุธ์การหาและบริหารลูกคา้ใหม่สู่การเป็นนกัขายชั้นเลิศ 

 

ด้านการขาย ระดับกลาง-สูง / ส าหรับหัวหน้างาน ผู้จัดการ 
▪ การพฒันาระบบงานขายเชิงกลยทุธ์ 
▪ การพฒันาผูจ้ดัการฝ่ายขายมืออาชีพ 
▪ นกัออกแบบกลยทุธ์การขาย 
▪ กลยทุธ์การวางแผนการขาย 
▪ เทคนิคเพิ่มประสิทธิภาพใหก้ระบวนการขายของคุณ 
▪ การตลาดและการขายเชิงรุก 
▪ เพิ่มศกัยภาพทีมขายดว้ย 'กลยทุธ์การบริหารทีมขายอยา่งขงเบง้' 
▪ การวางกลยทุธ์เพื่อเพิ่มยอดขายทะลุเป้า 
▪ เพิ่มศกัยภาพและพฒันาทกัษะการสอนงานสู่การเป็นผูน้ าทีมขายท่ีมีประสิทธิภาพ 
▪ กา้วสู่การเป็น 'ผูบ้ริหารงานขายหนา้ร้านมืออาชีพ'ไปกบั ‘กลยทุธ์ในการบริหารงานเชิงวิเคราะห์ 

 

ด้านการขาย เทคนิคต่างๆ ส าหรับทุกระดับ 
▪ เทคนิคการตอ้นรับและการขายแบบเห็นผล 
▪ เทคนิคการขายทางโทรศพัทอ์ยา่งมีประสิทธิภาพ 
▪ เทคนิคการขายส าหรับนกัขายท่ีปรึกษา 
▪ เทคนิคการเจรจาต่อรองสู่ความเป็นมืออาชีพของนกัขายท่ีประสบความส าเร็จ 
▪ เทคนิคการเจรจาต่อรอง 
▪ ปิดการขายและโนม้นา้วใจทรงประสิทธิภาพ 
▪ เทคนิคการขายปรับแนวคิดให(้สลบัขั้ว) 
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▪ เทคนิคการขายสินคา้ราคาแพง 
▪ เทคนิคการขยายฐานลูกคา้ใหม่ 
▪ เทคนิคการขายพิชิตความส าเร็จ 
▪ จิตวิทยาและศิลป์การโนม้นา้วใจลูกคา้ 
▪ เทคนิคการรักษาฐานลูกคา้ใหซ้ื้อสินคา้และบริการต่อไปเพื่อความส าเร็จในงานขาย  

 

ด้านการตลาด 
▪ “การตลาด”เคร่ืองมือท่ีไม่ควรมองขา้มของนกัขายยคุใหม่ 
▪ การตลาดเชิงกลยทุธ์ 
▪ การเป็นนกัการตลาดมืออาชีพ 
▪ กลยทุธ์การขายและการตลาดเพื่อการสร้างฐานลูกคา้อยา่งย ัง่ยนื 
▪ กลยทุธ์ทางการตลาดสมยัใหม่ 
▪ กลยทุธ์การสร้างแบรนดใ์ห้ตรึงใจ 
▪ การส่ือสารการตลาดอาวุธของนกัขายยคุใหม่ Marketing Communication 
▪ กลยทุธ์คิดต่างเพื่อเปิดตลาดไดอ้ยา่งน่าอศัจรรยด์ว้ย>>> 
▪ Strategy Canvas 

 

หลกัสูตรการบริการ 
▪ การบริการจากใจท่ีเป็นเลิศ 
▪ กลยทุธ์การบริการใหเ้ขา้ถึงหัวใจลูกคา้ 
▪ การจดัการขอ้ร้องเรียนลูกคา้อยา่งมืออาชีพ 
▪ จิตวิทยาการใหบ้ริการของหัวหนา้งาน 
▪ การบริหารระบบลูกคา้สัมพนัธ์ CRM 
▪ การขายและการบริการลูกคา้อยา่งไรใหโ้ดน 
▪ บริการอยา่งเหนือกวา่ดว้ย Service Mind 
▪ CRM & CEM กลยทุธล์ูกคา้สัมพนัธ์อนัเลิศ 
▪ การบริการเชิงรุกเพื่อความเป็นเลิศ 
▪ เทคนิคการบริการขั้นเทพ 
▪ การสร้าง Service Storyในงานบริการ 
▪ การจดัการอารมณ์และความเขา้ใจการบริการ 
▪ การส่ือสารและการจดัการขอ้ร้องเรียน Call Center 
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▪ การแสดงและควบคุมท่าทางในการใหบ้ริการ Service Action 
▪ ครอบครองใจลูกคา้ดว้ยการบริการท่ีตรงใจ Beyond Customer Expectation 
▪ สุดยอดการบริการดว้ยใจต่อยอดการแสดงออกต่อลูกคา้ 
▪ Service Management บริหารการบริการอยา่งมีประสิทธิภาพ 
▪ สร้างกลยทุธ์การบริการเพื่อกระตุน้ยอดขาย 
▪ Service for advantage พฒันาการบริการให้เหนือระดบั 

 

พฒันาทั่วไป (SOFT SKILLS &Team Building) 
▪ การสร้างแรงจูงใจในการท างานดว้ยความคิดเชิงบวกเพื่อความสุขในชีวิต 
▪ การคิดบวกเพื่อการท างานอย่างมีความสุข 
▪ ปลุกพลงัชนะใจเพื่อความส าเร็จย ัง่ยนื 
▪ จิตวิทยาและศิลป์การโนม้นา้วใจ 
▪ การพฒันาบุคลิกภาพอยา่งมืออาชีพ 
▪ การน าเสนออยา่งมืออาชีพเพื่อสร้างโอกาสในอนาคต 
▪ Positive Thinking ชีวิตน้ีตอ้งคิดบวก (บริหารความคิดเพื่อครอบครัวและท่ีท างาน) 
▪ การใหค้  าแนะน าและการให้ก าลงัใจ 
▪ การพฒันาความคิดในเชิงสร้างสรรคเ์พื่อการต่อยอดสู่เป้าหมายการท างาน 
▪ เทคนิคการบริหารอารมณ์และแกไ้ขปัญหาอยา่งชาญฉลาด 
▪ การพฒันาภาวะผูน้ าLeadership 
▪ การพฒันาศกัยภาพในตนเอง 
▪ การวางแผนการท างานใหมี้ประสิทธิภาพ 
▪ การสร้างแรงจูงใจและจิตส านึกในการท างาน 
▪ การส่ือสารอยา่งมีประสิทธิภาพ 
▪ เทคนิคการบริหารจดัการความเครียด เพื่อความสุขในการท างาน 
▪ การบริหารจดัการตนเองและเวลาใหเ้กิดคุณค่า 
▪ Teamwork Excellence การท างานเป็นทีมแบบเชิงรุกเพื่อพฒันาองคก์ร 
▪ ทะลายก าแพงเพิ่มพลงัความส าเร็จ (กิจกรรม 80%) 
▪ ผนึกก าลงัพิชิตเป้าหมาย (กิจกรรม 80%) 
▪ การประสานงานเพื่อความเป็นหน่ึง (กิจกรรม 80%) 
▪ Group Dynamics Teamwork (กิจกรรม80%) 
▪ การเป็นวิทยากรฝึกอบรม TRAIN THE TRAINER 
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ภาพบรรยากาศ Class  
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